
Présentation et Justification du Séminaire :

Une communication efficace est la pierre angulaire d’un Leadership réussi. Les leaders les plus performants sont

des communicateurs exceptionnels. Et les Leaders exceptionnels savent mieux écoutés que les autres. Le

contexte actuel est caractérisé par un tsunami permanent d’informations, des sources endogènes et exogènes

régulières de disruption, un contexte de plus en plus ouvert, concurrentiel et incertain, rend cette compétence

encore plus critique que dans le passé. L’Art de la communication efficace n’est pas un simple outil du

Leadership : il est l’essence même du Leadership !

Objectifs du Séminaire :

Ce séminaire de formation a pour objectif de permettre aux participants de comprendre et mettre en œuvre les

fondamentaux de l’Art de la communication efficace, pour maximiser leur impact, booster les performances

individuelles et collectives au sein de leur organisation, réaliser leur plein potentiel, et accroître les résultats.

Population concernée:

Administrateurs, Dirigeants, Leaders, Managers, Cadres, Chefs de projet, Chefs de Missions, Entrepreneurs.

Animateurs: 

Monsieur Jean-Jacques R. NKAMGANG, Expert International Stratégie | Transformation | Performance |
Leadership (USA, Europe, Asie-Pacifique, Moyen Orient, Afrique), Diplômé Harvard Business School et IMD
Lausanne, 30 ans d’expérience, 100 transformations (5 continents), coach de dirigeants (plus de 40 nationalités).

Monsieur Emile C. BEKOLO , Expert-Comptable Diplômé, Agréé CEMAC, Membre de l’Ordre National des
Experts Comptables du Cameroun (ONECCA), Diplômé HEC Montréal, 30 ans d’expérience professionnelle.

Programme:

Jour 1 :
❖ Enjeux et fondamentaux de la communication pour les organisations et les dirigeants. 

❖ Le rôle crucial de la communication pour donner du sens et clarifier le cadre stratégique.

❖ La communication comme levier d’orchestration des performances. 

Jour 2 :
❖ Communication de leadership : mobiliser les équipes pour maximiser leur engagement.

❖ Communication solutionnée : renforcer la puissance opérationnelle et les performances.

❖ Communication de projet : Assurer le succès des transformations et du changement.

❖ Communication financière : Aligner les priorités pour focaliser les ressources et les énergies.

❖ Communication de crise : renforcer la résilience et transformer les dangers en opportunités..  

Jour 3 :
❖ Devenir communicateur charismatique pour maximiser son impact et booster les performances et les  résultats 

(l’art de la persuasion, l’art oratoire, l’art de construire des présentations à fort impact).

Logistique:

Durée : 03 jours Date:  du 15 au 17 avril 2025 Lieu : Douala, Cameroun

Frais de participation : FCFA 500 000 HT, soit FCFA 596 250 TTC (pauses café et déjeuner compris) 

Nombre de places limité : à réserver à l’avance à travers l’inscription au séminaire de formation

Contacts:

Centre International de Formation Bekolo&Partners AfricaLearning (B&PAL), Douala, Cameroun

E-mail : contact@bekolo-partners.com; hortense.obama@bekolo-partners.com; / www.bekolo-partners.com

Tel:  (237)  233 43 99 39 / 233 43 00 65 ; (237) 699 74 18 86  Fax: (237) 233 43 78 94 /  233 43 75 81

Le savoir est une source de pouvoir ; on a d’autant plus de puissance qu’on le partage; le partage du savoir doit se faire avec ceux qui en ont besoin.
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Mme, Mlle, M...............................................................................................................................................................

Fonction.......................................................................................................................................................................

Nom de la société ou de l’organisme..........................................................................................................................

Adresse......................................................................................................................................................................

Tél.................................................Fax....................................Adresse e-mail.....................................................

Souhaite inscrire les participants ci-après au séminaire de formation  :

Références:....................Intitulé:.............................................................................................................................

....................................................................................................................................................................................

du...........................................au...........................................à...................................................................................

Participants inscrits :

1. Mme,Mlle,M.......................................................................................Fonction..............................................

2. Mme,Mlle,M.......................................................................................Fonction..............................................

3. Mme,Mlle,M.......................................................................................Fonction..............................................

4. Mme,Mlle,M.......................................................................................Fonction..............................................

5. Mme,Mlle,M.......................................................................................Fonction..............................................

Date limite d’inscription : 05 jours avant la date du début du séminaire.

Montant à payer à l’inscription (nos séminaires sont payés d’avance) : 

Prix par participant taxes incluses (A):......................................Nombre de participants (B):..................................

Montant total brut hors taxes (A)x(B):….………………………………………………………………………………….

Moins: Remise Commerciale: ……………………………………………………………………………………………..

Montant net hors taxes: ..................................................................................................... ....................................

TVA …………………………………………………………………………………………………………………………..

Montant total à payer toutes taxes comprises:……………………………………………………….

Date:                                            Signature:   Cachet

Bien vouloir émettre votre paiement au profit de BEKOLO & PARTNERS AFRICA LEARNING

par virement bancaire au  compte bancaire ci-après:

Banque: Banque Internationale du Cameroun pour l’Epargne et le Crédit-Agence de Yaoundé Centre

Code Banque: 10001

Code Guichet: 06860

Numéro de compte: n° 47871260001

Clé RIB: 95

Code SWIFT : ICLRCMCX

IBAN : CM21 10001068604787126000195

-  Ou par chèque, ou en espèces contre reçu.
Bien vouloir retourner ce bulletin avec la preuve de votre règlement avant la date du début du séminaire 

Par e-mail à: contact@bekolo-partners.com;  hortense.obama@bekolo-partners.com;  

ou Par Fax au : (237) 233 43 78 94; (237) 233 43 75 81;  (237) 222 30 51 72

  BULLETIN D'INSCRIPTION AU SEMINAIRE D INFORMATION
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